GIUSEPPE SALVATO
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PERCEZIONE E APPRENDIMENTO

Risultati attesi:

o Migliori relazioni interpersonali.
e Sviluppo dell’abilita di ascolto.
o Capacita di coinvolgimento.

Modalita:

e Formazione e training per imprenditori e collaboratori.
e Giochi di ruolo.

Quali sono gli aspetti da affrontare?

Come percepiamo le informazioni

Uditivo, visivo, cinestetico, auditivo digitale
Le modalita di apprendimento

Perché, cosa, come, come se

Percezione, apprendimento, emozione

Dott. Giuseppe Salvato - CONSULENZA, FORMAZIONE, SEMINARI
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